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Om de kwaliteit van alle Ziber producten te kunnen waarborgen stelt Ziber hoge eisen aan 
grafische bureaus voordat zij zich “Ziber Grafisch Partner” kunnen noemen. Er zijn geen kosten 
verbonden aan het gebruik van Ziber Designer software als u Ziber Grafisch Partner bent. Wel 
vragen wij even van uw tijd om deze intakelijst zo goed en volledig mogelijk in te vullen. Aan de 
hand van de intakelijst kan Ziber bepalen of u voldoet aan het door Ziber opgestelde partner 
profiel. 

U kunt de volledig ingevulde lijst faxen naar 0224-290951 of e-mailen naar sales@ziber.nl. 
Na ontvangst van de volledig ingevulde intakelijst zullen wij spoedig contact met u opnemen. 

Uw gegevens 
Uw Naam:   dhr    mevr  

Uw functie:  

  

Naam onderneming:  

Bezoek Adres  

Postcode  

Plaats  

  

Post Adres  

Postcode  

Plaats  

  

BTW nummer  

Ingeschreven bij KvK als:  

KvK nummer  

KvK plaats  

 

Uw bedrijf 
Met hoeveel medewerkers werkt u 
binnen uw bedrijf? 

 

Welke werkzaamheden verricht uw 
bedrijf op dit moment 
voornamelijk? 

 

mailto:sales@ziber.nl
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Welke software producten gebruikt 
u binnen uw bedrijf? 

 

Met welke van deze software 
producten werkt u het liefst? 

 

Welk voorbeeld uit uw portfolio op 
uw website (indien aanwezig) vindt 
u het beste voorbeeld van uw 
creativiteit? 
 
(zoals: Websites, drukwerk, logo 
ontwikkeling,…) 

 

Van welke (branche-)organisaties 
bent u lid en/of met welke 
bedrijven heeft u een 
partnerschip? 

 

Welke vakbladen leest u 
regelmatig? 

 

Welke websites bezoekt u 
regelmatig om op de hoogte te 
blijven voor uw werk? 

 

Over welke technische kennis 
beschikt uw bedrijf? 

    .NET 
    PhP 
    Java 
    HTML 
    JavaScript 
    FLEX 
    Flash 
    Silverlight 
    ………………… 
    ………………… 
    Geen van deze 
 

Over welke grafische kennis 
beschikt uw bedrijf? 

    DTP 
    Belettering 
    Foto retouchering 
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    3D 
    Web Design 
    Film 
    Game Design 
    Logo design 
    Huisstijl ontwikkeling 
    ………………… 
    ………………… 
    Geen van deze 

 

Uw klant 
Voor welk type klant werkt uw 
bedrijf voornamelijk? 

    Bedrijven 
    Non Profit organisatie 
    Consumenten 

Hoe zou u al uw klanten 
onderverdelen naar “aantal 
medewerkers”? 

…………%    0-5 medewerkers 
…………%    5-10 medewerkers 
…………%    10-20 medewerkers 
…………%    > 20 medewerkers 

In welke branches zijn uw klanten 
actief? 

    Automotive 
    Gemeente 
    Groothandel 
    Horeca 
    Makelaardij 
    Onderwijs 
    Reclame 
    Retail (winkeliers) 
    Toerisme 
    Zakelijke dienstverlening 
    Zorg 
    Overig 

Waar houdt u kantoor?     Binnenstad 
    Aan huis 
    Industrieterrein 
    Overig, nl:. …………………… 

Hoe ontvangt u klanten bij 
voorkeur? 

    Ontvangstruimte op kantoor 
    Aan huis 
    Bij de klant zelf 
    Overig, nl:. ……………………… 

Wanneer u voor uw klant een 
website maakt, wat neemt de klant 
dan allemaal bij uw bedrijf af? 

    Advies 
    De vormgeving 
    Technische realisatie (html/flash) 
    Content Management Systeem 
    Uitleg bij oplevering website 
    Hosting 
    Domeinregistratie 
    e-mail boxen 
    Vindbaar maken van website 
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    Helpdesk (technische storingen) 
    Helpdesk bij vragen over CMS 
    Technische updates website 
    Regelmatig advies over nieuwe mogelijkheden 
    ………………… 

Welke van deze diensten zijn 
noodzakelijk voor u om te leveren, 
maar zou u liever niet willen 
leveren? 

    Advies 
    De vormgeving 
    Technische realisatie (html/flash) 
    Content Management Systeem 
    Uitleg bij oplevering website 
    Hosting 
    Domeinregistratie 
    e-mail boxen 
    Vindbaar maken van website 
    Helpdesk (technische storingen) 
    Helpdesk bij vragen over CMS 
    Technische updates website 
    Regelmatig advies over nieuwe mogelijkheden 
    ………………… 

Hoe vaak hebt u contact met uw 
klant na oplevering van uw dienst? 

    Meer dan eens per jaar 
    Eens per jaar 
    Eens per twee jaar 
    Meer dan eens per twee jaar 

 

Uw toekomst 
Hoe wilt u dat uw bedrijf er over 3 
jaar uit ziet? 

 

Welke werkzaamheden zijn over 3 
jaar het belangrijkst voor uw 
bedrijf? 

 

Over welke technische kennis zou 
u over 3 jaar willen beschikken in 
uw bedrijf? 

    .NET 
    PhP 
    Java 
    HTML 
    JavaScript 
    FLEX 
    Flash 
    Silverlight 
    ………………… 
    ………………… 
    Geen van deze 
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Ziber Grafisch Partner 
Waarom wilt u Ziber Grafisch 
Partner worden? 

 

Mijn voorkeur gaat uit naar het 
gebruik van de volgende Ziber 
Producten: 

    Standaardsitelite® 
    Webbly® 
    Standaardsite® 
    Sitehand® 
    Standaardportaal® 
    Papermerge® 
    Flashdisplay® 
    MediaPublisher® 

    Weet ik nog niet! 
 

 

De intakelijst is ingevuld op datum ……………………………… te  ……………………………… 

 

U kunt de volledig ingevulde lijst faxen naar 0224-290951 of e-mailen naar sales@ziber.nl. 
Na ontvangst van de volledig ingevulde intakelijst zullen wij spoedig contact met u opnemen. 

 

Hartelijk dank voor uw invullen van de intakelijst! 

mailto:sales@ziber.nl

